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"Un ser humano 
normalmente no es 
capaz de confiar en 
su capacidad para 
tomar decisiones"
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"El papel del vendedor 
es dar certeza a su 
cliente de que está 
tomando la decisión 
correcta"
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"El dinero/precio 
NO es un factor 
determinante para 
que una persona 
decida comprar algo"
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Los Pasos 
para Cerrar 

una Venta
"El cierre es un proceso"
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PRESENTACIÓN
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CIERRE



Ayudando a
 tu cliente.
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¡Muchas gracias!
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